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シナジーマーケティング、Synergy! POSTをバージョンアップ
より簡単にイージーオーダー感覚でDM発送が可能に
クラウド型のCRMシステムの提供で、マーケティングROIの最適化を支援する、シナジーマーケティング株式会社（大阪市北区　代表

取締役社長 兼 CEO：谷井等　証券コード：3859）は、2011 年 6月16日（木）、クラウド型コミュニケーション・プラットフォーム

「Synergy!」のDM発送機能「Synergy!POST」のバージョンアップを行いました。

「Synergy!POST」は、イージーオーダー感覚で、誰でもカンタンにDMの作成・発送ができる機能です。「Synergy!」に格納された顧

客データベースから購買層などのターゲットを選択し、ピンポイントかつタイムリーにDMで訴求することが可能です。「Synergy!」のメール配

信機能「Synergy!POEM」と組み合わせ、デジタルとリアルの2段階でアプローチすることで、より確実なマーケティング成果に結びつける

ことが可能です。

「Synergy!POST」のバージョンアップは、下記の2点です。

（1）DMのフレームテンプレートを追加。作成したいDMのレイアウトに柔軟に対応します。

これまで、「Synergy!POST」の発送物の体裁は、ハガキ（モノクロ・カラー）、封筒封入物（A4チラシ片面・A4両面）、圧着ハガキ

（モノクロ）から選択いただけました。またこれらのレイアウトは、計 8種類のフレームテンプレートから選択可能でした。

今回のバージョンアップでは、ご要望の多かったハガキと圧着ハガキを中心に、フレームテンプレートを117 種類（予定）に大幅に追加しま

した。これにより、作成したいDMのレイアウトに柔軟に対応します。また、フチなし印刷にも対応しますので、アパレルなどビジュアルを重視し

たい企業様や、記念日など高級感を出したい企業様に最適です。さらに、デザインサンプルもご用意しているため、DMデザインの際ご参

考にしていただけます。

※フレームテンプレートとは、レイアウトのパターンです。お客様にご用意いただいた画像をフレームテンプレートに差し込んでいただくことで

DMが完成します。

※フチなし印刷は2011年秋に対応予定です。

（2）デザイン作成時のプレビュー機能がより便利に。

DMなどの全ての発送物の作成時、1通ずつプレビューが可能になりました。これにより、長い住所の改行部分や、特殊な文字を含むお

名前の表示など、作成時に気になる箇所が正しく印刷されるかを1通ずつ確認できます。また、発送物をランダムに選択して目検することも

可能ですので、宛先が正しく表示されているかも確認でき、発送ミスを防ぎます。

今回のバージョンアップで、より簡単にお使いいただけるようになったSynergy!POSTを効果的にご利用いただき、確実なマーケティング成

果を実感してください。

Synergy!POSTの詳細はこちらから ⇒ http://www.crmstyle.com/

http://www.crmstyle.com/
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↑BtoBサンプル：セミナー案内↑BtoCサンプル：キャンペーン案内

■フレームテンプレートが一覧で表示されるので、作成したいDMのレイアウトをすぐに決定できます。

■発送先を選択することで、1通ずつプレビューすることが可能となりました。

■デザインサンプルをご用意しているので、DMデザインの際ご参考にしていただけます。
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■会社概要

代表者：代表取締役社長 兼 CEO 谷井等

上場市場：大阪証券取引所　JASDAQ

証券コード：3859

本社：〒530-0003 大阪市北区堂島 1-6-20 堂島アバンザ 21F

URL： http://www.synergy-marketing.co.jp/ 

設立：2005 年 6月

資本金：1,145,475 千円（2011 年 4月現在）

事業概要：シナジーマーケティングは、企業様の顧客情報を戦略的に活用し、収益に結びつけるためのマーケティング（情報活用）戦略

をご支援しています。主力製品として1,900を超える企業様に導入頂いているコミュニケーション・プラットフォーム「Synergy!」を提供しています。

■お問合せ先

シナジーマーケティング株式会社 広報販促グループ：原田紗斗子

TEL：06-4797-2500　E-mail: press@synergy101.jp

Synergy!POSTでは、メール配信とDM発送を連動させることで、施策の効果を最大化できます！

実績（1）　セミナー開催をメール配信とともにDM（Synergy!POST）でもご案内したところ、193 名から285 名のお申し込みへと集

客率が148％アップしました。

実績（2）　セミナー開催をメール配信でご案内し、メール未クリックの方にのみ、DM（Synergy!POST）で再案内したところ、セミ

ナー集客率が114％アップしました。

http://www.synergy-marketing.co.jp/

